Комплект оценочных материалов по дисциплине 
«ВЭД организации»

Задания закрытого типа

Задания закрытого типа на выбор правильного ответа

1. Выберите один правильный ответ
Внешнеэкономические связи классифицируют по признакам: 
А) эффективные, неэффективные
Б) по направлению товарного потока и структурному признаку
В) экспортные и импортные
Г) финансовые, производственные, инвестиционные и внешнеторговые связи
Правильный ответ: Б
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

2. Выберите один правильный ответ
По объектам внешнеторговые операции подразделяют: 
А) внешнеторговые операции по купле-продаже товаров
Б) внешнеторговые операции по купле-продаже услуг
В) внешнеторговые операции по купле-продаже результатов творческой деятельности (товар – товар)
Г) все ответы верны
Правильный ответ: Г
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

3. Выберите один правильный ответ
Совокупность целенаправленных государственных мер по реализации экономического потенциала страны на внешнем рынке и удовлетворение собственных потребностей за счет товаров и услуг иностранного производителя: 
А) внешнеэкономическая политика
Б) внешнеэкономическая деятельность
В) внешнеэкономические связи
Г) внешнеэкономические операции
Правильный ответ: А
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

4. Выберите один правильный ответ
Основная причина осуществления ВЭД предприятиями?
A) высшая норма прибыли на капитал на международных рынках
Б) увеличение объема операций
В) установление деловых отношений с иностранными партнерами
Г) нестабильность национальной валюты
Правильный ответ: А
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

5. Выберите один правильный ответ
К форме национальной политики, определяющей внешнеторговый курс экономики государства, относят: 
А) либерализм
Б) протекционизм
В) свободная торговля
Г) все ответы верны
Правильный ответ: Г
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

6. Выберите один правильный ответ
К таможенным документам относятся ... 
A) экспортная / импортная лицензия
Б) таможенная и временная декларация
В) сертификат о происхождении товара
Г) все ответы верны
Правильный ответ: Г
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

7. Выберите один правильный ответ
Экономический показатель, характеризующий объем внешней торговли страны, группы стран или административно-территориального образования (региона) за определенный период времени: месяц, квартал, год. 
А) платежный баланс
Б) внешнеторговый баланс
В) внешнеторговый оборот
Г) национальный доход
Правильный ответ: В
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

Задания закрытого типа на установление соответствия

1. Установите соответствие предложенных характеристик форм внешнеэкономической деятельности их содержанию.
	
	Форма
	
	Характеристика

	1)
	Внешнеторговая деятельность
	А)
	это сотрудничество страны и отечественных субъектов ВЭД с иностранными контрагентами и другими странами в сфере осуществления проектов научно-технического, производственно-технического и финансового характера, реализуемое через совместное предпринимательство 

	2)
	Международное научно-техническое сотрудничество
	Б)
	это совокупность операций, сопровождающих внешнеторговые сделки, в виде операций по осуществлению международных расчетов за поставленную продукцию, операций купли-продажи валюты и страхования валютных рисков, международных кредитных операций 


	3)
	Внешнеинвестиционное сотрудничество
	В)
	это товарно-денежные отношения субъектов ВЭД одной страны с хозяйствующими субъектами других стран, состоящие из вывоза (экспорта) и ввоза (импорта) товаров и услуг, научно-технической продукции 


	4)
	Международная производственная кооперация
	Г)
	это сотрудничество на договорной основе в сфере совместного или согласованного производства продукции (строительства объектов) субъектами ВЭД одной страны с хозяйствующими субъектами других стран 


	5)
	Валютные и финансово-кредитные операции
	Д)
	это научно-технические отношения субъектов ВЭД одной страны с хозяйствующими субъектами других стран, состоящие в осуществлении совместных проектов НИОКР и обмене научно-техническими достижениями 


Правильный ответ: 1-В, 2-Д, 3-А, 4-Г, 5-Б
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

2. Установите соответствие предложенных характеристик базисных условий поставки их соответствующей группе.
	
	Характеристика
	
	Группа

	1)
	минимальная обязанность продавца исключительно по предоставлению в своих помещениях товара в распоряжение покупателя
	А)
	FCA, FAS, FOB, CFR, CPT, CIF, CIP

	2)
	более широкая обязанность продавца по передаче товара для перевозки либо поименованному покупателем перевозчику; либо перевозчику, который избирается продавцом и им же оплачивается перевозка, а также осуществляется страхование против возможных во время перевозки рисков
	Б)
	EXW

	3)
	максимальная обязанность продавца по осуществлению передачи товара в пункте назначения
	В)
	DAF, DES, DEQ, DDU, DDP


Правильный ответ: 1-Б, 2-А, 3-В.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

Задания закрытого типа на установление правильной последовательности

1. Установите правильную последовательность основных статей внешнеторгового контракта:
А) преамбула внешнеторгового контракта
Б) условия поставки и приёмки
В) валютные и финансовые условия контракта
Г) качество товара и гарантийные сроки
Д) объект договора
Е) форс-мажорные обстоятельства
Ж) претензии и ответственность сторон
З) реквизиты и подписи сторон
Правильный ответ: А), Д), В), Г), Б), Ж), Е), З).
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

Задания открытого типа 

Задания открытого типа на дополнение

1. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
____________________ представляют собой формы реализации межгосударственных отношений в части научно-технического, производственного и торгового сотрудничества и валютно-финансовых отношений. 
Правильный ответ: внешнеэкономические связи.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

2. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
____________________ является директивным планом, включающим контрольные цифры на производство экспортной продукции за счет государственных средств.
Правильный ответ: государственный заказ.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

3. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
___________________________ представляет совокупность производственно-хозяйственных, организационно-экономических и оперативно-коммерческих функций экспортоориентированных предприятий с учетом избранной внешнеэкономической стратегии, форм и методов работы на рынке иностранного партнера
Правильный ответ: внешнеэкономическая деятельность.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

4. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
___________________ – правовая форма, в которую облекаются соглашения сторон, содержащие право и обязанности при осуществлении внешнеэкономической деятельности. 
Правильный ответ: договор (контракт).
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

5. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
___________________________ — это вид деятельности, направленный на продажу товаров за пределы территории государства, а также выполнение работ, оказание услуг, передачу прав на результаты интеллектуальной деятельности иностранным заказчикам.
Правильный ответ: экспортные операции.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

6. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
____________________ - посредники, которые сводят продавцов и покупателей, но сами не принимают непосредственного участия в делах ни своим именем, ни капиталом:  
Правильный ответ: брокеры.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

7. Напишите пропущенное слово (словосочетание).
______________________ — это деятельность по закупке у иностранного контрагента (продавца) товаров, услуг и технологий с ввозом их в страну покупателя в целях дальнейшей реализации на внутреннем рынке. 
Правильный ответ: импортные операции.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

Задания открытого типа с кратким свободным ответом

1. Ответьте на вопрос:
Какими наиболее важными факторами, необходимо руководствоваться при выборе иностранного партнера?
Правильный ответ (варианты): репутация фирмы и ее продукции, надежное финансовое положение и платежеспособность, достаточный производственный потенциал, научно-технический потенциал
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)


2. Ответьте на вопрос:
Какие основные причины выхода на внешние рынки?
Правильный ответ (варианты): поиск более высокой доходности бизнеса; снижение спроса на внутреннем рынке; сглаживание резких колебаний спроса; продление жизненного цикла товара (время продажи товара в целом); снижение рисков за счет их распыления и географической диверсификации операций; получение признания за рубежом и завоевание международного престижа для фирмы и ее товаров; требования клиентов; улучшение ликвидности активов предприятия за счет использования зарубежных источников получения наличной валюты; получение дополнительного коммерческого эффекта за счет использования преимуществ национальных факторов производства и ресурсного потенциала страны; желание окупить издержки на рыночные исследования быстрее и значительнее, чем это может быть сделано на внутреннем рынке; выход за рубеж как свидетельство эффективности своей предпринимательской деятельности; освоение передового опыта ведения международного бизнеса; обучение и повышение компетентности персонала фирмы.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)

Задания открытого типа с развернутым ответом

1. Дайте развернутый ответ на вопрос
Представьте модель формирования внешнеэкономической деятельности предприятия, ее этапы.
Время выполнения - 15 мин.
Ожидаемый результат:
Модель формирования внешнеэкономической деятельности предприятия может включать следующие этапы:
1. Стратегическое планирование. Необходимо разработать чёткую стратегию ВЭД, которая определит успех предприятия. Для этого нужно:
Проанализировать рынок и провести финансовое моделирование. Следует оценить ёмкость рынка и потенциальный спрос, конкурентную среду, ценовую политику и маржинальность, валютные риски и их влияние на финансовые показатели.
Определить финансовые цели. Например, достижение определённого объёма экспорта/импорта в денежном выражении, целевой показатель рентабельности международных операций, планируемая доля международных продаж в общем обороте компании.
2. Провести юридическую и финансовую подготовку. Можно рассмотреть возможность создания отдельного юридического лица для ведения ВЭД. Это может упростить управление финансовыми потоками и оптимизировать налогообложение международных операций.
3. Организовать финансирование ВЭД. Для успешного ведения ВЭД часто требуется дополнительное финансирование. Можно рассмотреть варианты: кредиты на пополнение оборотных средств, торговое финансирование, проектное финансирование для крупных международных проектов, лизинг оборудования.
4. Изучить налоговые аспекты ВЭД. Особое внимание стоит уделить вопросам НДС: при экспорте товаров применяется ставка НДС 0%, но для её подтверждения необходимо собрать пакет документов.
Организационная структура ВЭД предприятия зависит от размера предприятия, объёма и номенклатуры экспортной или импортной продукции, опыта ВЭД, а также организации форм сбыта продукции.
Компетенции (индикаторы): ПК-4 (ПК-4.2)
2
